


Conceito

Projeção a uma situação
trabalho, pelo desenvolvimento

real de
de um

conteúdo específico.
um Projeto de AssistênciaTrata-se de  

Técnica



Um bom projeto ABRE PORTEIRAS...



•Preparação para o “mundo real”

• Desenvolver capacidade de expressar-se oralmente

• Aprender a trabalhar em equipe na solução de problemas

•Aprofundar a discussão de um tema ou problema, chegando a  
conclusões

• Conhecer sistemas pecuários estudando problemas e soluções para
questões técnicas em Medicina Veterinária e áreas afins

Objetivos



Tratamento e prevenção de situações
de elevada incidência em pecuária leiteira
e de corte.

Enfoque do Projeto



Sugestões de como estruturar
o Projeto: passo a passo...



RESUMO EXECUTIVO



RESUMO  
EXECUTIVO

O NEGÓCIO

PRODUTOS E  
SERVIÇOS

O AMBIENTE
DE NEGÓCIO

ADMNISTRAÇÃO  
E GESTÃO

ESTRATÉGIAS  
DE      

MARKETING

PLANO DE
IMPLANTAÇÃO

PLANO  
FINANCEIRO



O NEGÓCIO

HISTÓRICO E MOTIVAÇÃO

MODELO DE NEGÓCIO (Visão,
valores,

Missão, Logomarca, etc, etc)





PRODUTOS E SERVIÇOS

Características e Benefícios

Estágio de Desenvolvimento



O AMBIENTE DE NEGÓCIO

Análise do setor

O Mercado Potencial  

Análise da Concorrência



• Posicionamento

• Plano de Penetração no Mercado

• Foco e Segmentação

• Distribuição e Comercialização

ESTRATÉGIAS DE
MARKETING



DIVULGAÇÃO DA MARCA  
EM REDES SOCIAIS



ORGANIZAÇÃO DE CICLOS
DE PALESTRAS



ADMINISTRAÇÃO E GESTÃO

• Descrição Legal e Estrutura Societária

• Produção, Localização e Instalações

• Equipe



ADMINISTRAÇÃO E GESTÃO

• Terceirização e Equipe de Apoio
Externo

• Pesquisa, Desenvolvimento e Inovação

• Alianças e Parcerias

• Gestão de Qualidade



PLANO DE IMPLANTAÇÃO

• Diagnóstico da realidade (sistema e
animais)



PLANO DE IMPLANTAÇÃO

• Para DIAGNOSTICAR é fundamental:
...colocar o pé no barro...



PLANO DE IMPLANTAÇÃO

• Alternativas Estratégicas



PLANO DE IMPLANTAÇÃO

• Conjunto de PROPOSTAS e Ações



PLANO DE IMPLANTAÇÃO

• Conjunto de PROPOSTAS e Ações



PLANO DE IMPLANTAÇÃO

• Quantificação e efetivação do
negócio



PLANO DE IMPLANTAÇÃO

• Resultados esperados e riscos
• Fatores Críticos de sucesso



PLANO DE IMPLANTAÇÃO

• Método de avaliação do
projeto

• Cronograma



PLANO  
FINANCEIRO



ANEXOS – PROJEÇÕES FINANCEIRAS

Investimentos
Projeções dos Resultados

Despesas
Equipe
Compras e Insumos  
Receitas
Impostos e Taxas

Projeção de Fluxo de Caixa
Financiamento  

Análise de Investimento
Análise de Sensibilidade (Cenário A)
Análise de Sensibilidade (Cenário B)

Referências Bilbiográficas em PROJETO PECUÁRIO NÃO…
Quem sabe algum documento/revisão/publicação…de algum autor  

para leitura posterior



Turma dividida em grupos

• 1 Grupo por tema

• Projeto escrito

• Apresentação do Projeto

• Banca

Método didático-pedagógico



Constituição das bancas: professores da área de clínica  e
que estejamde áreas afins; e Médicos Veterinários  

atuando a campo.
Visão: multidisciplinar e construtiva

Método: Bancas



BOVINOS LEITEIROS

Modalidade: Médico Veterinário Prestador de Serviços
- Problema/Situação: Diagnóstico e Prevenção de Acidose 
Ruminal subclínica
Supervisor: Alcione – alcibrown@gamail.com 
Líder: Ivete Sangalo – iveteee.vet@hohomail.com 
Componentes:
Airton Senna  
Gisele Bundchen  
Édison Arantes  
Roberto Carlos  
Ana Carolina

Método: Equipes (exemplo)

mailto:alcibrown@gamail.com
mailto:iveteee.vet@hohomail.com


Grupo deverá visitar uma propriedade para
CONTEXTUALIZAR seu projeto à realidade do setor

produtivo, com VISÃO HOLÍSTICA

Método – Propriedades



Cada grupo contará com auxílio de um Supervisor, com a
função de ORIENTAR/SUPERVISIONAR os integrantes do
grupo quanto à condução da preparação do projeto. Os
Supervisores serão integrantes do NUPEEC, mas as equipes
poderão contar com o apoio de outros profissionais,
técnicos e professores.
Preferencialmente, as equipes devem se reunir com o
supervisor da sua equipe, buscando orientação.

Método – Supervisores



Projeto Escrito

O projeto deverá ser redigido (sem anexos), sendo entregue 5 cópias
na data que consta no cronograma da disciplina, no Prédio do NUPEEC
juntamente com a apresentação em Power Point (gravada em CD) que
será utilizada no dia da defesa do projeto.



O apresentador do projeto será determinado pelo
grupo, a avaliação dos demais integrantes será
individualizada, considerando as respostas à banca, após
apresentação do projeto.

Apresentação será de até 30 minutos e a  discussão
de 50-60 minutos.

Obs: Nos turnos das defesas, pelo menos 80% da equipe
deve estar presente (na apresentação das outras equipes).

Apresentações



Apresentações



FUNDAMENTAL!!!
UMA DIFERENCIAÇÃO entre:



Projeto

• Conhecimento do Problema

– Planejamento e conhecimento

– Conjunto de propostas e Ações

– Diagnóstico da realidade  
(sistema e animais)

– Quantificação

– Resultados esperados e riscos

– Método de avaliação do projeto

– Efetivação do negócio

Plano de negócio

• Conhecimento de um  
problema específico

– Conhecimento do produto

– Vantagens do produto em  
relação aos concorrentes

– Custo/benefício

– Estimativa de resultados

– Efetivação do negócio



Projeto escrito (nota coletiva):

Recursos utilizados na apresentação
(nota coletiva):

Conhecimento (domínio) do tema  
(nota individual):

4,0

1,0

5,0

Total: 10,0

Avaliação



Realização

FACULDADE DE VETERINÁRIA



“PREMIAÇÕES”

Equipe Vencedora do Projeto Pecuário (maiores notas em todos
parâmetros)

1. Troféu trabalho em equipe

2. Troféu apresentador

3. Troféu apresentação Power Point

4. Troféu proposta apresentada

5. Troféu estratégia de marketing

6. Troféu Ideia Inovadora

7. Troféu Projeto Escrito

8. Troféu Sustentabilidade Ambiental



“PREMIAÇÕES”

O melhor projeto será disponibilizado via on line no  
site do NUPEEC (www.ufpel.edu.br/nupeec), podendo  

ser utilizado para fins curriculares como uma  
publicação como texto em jornais ou revistas  

(magazine) na forma de hipertexto.

http://www.ufpel.edu.br/nupeec


OBRIGADO!!!


